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OGNI INNOVAZIONE TECNOLOGICA 
DETERMINA UN PROGRESSO 
SOCIALE, COSÌ COME OGNI NUOVO 
STRUMENTO DI COMUNICAZIONE 
RIVOLUZIONA IL NOSTRO MODO DI 
RELAZIONARCI E DI FARE BUSINESS.

Intred crede fortemente nel binomio “tecnologia e svi-
luppo” ed è consapevole di come la disponibilità di tec-
nologie sempre più performanti costituisca un vantaggio 
competitivo concreto; per questo motivo il suo sguardo è 
costantemente orientato al futuro, per creare valore per i 
propri clienti attraverso l’innovazione tecnologica.
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Il 18 luglio 2018 Intred ha avviato le negoziazioni del-
le azioni ordinarie sul mercato Euronext Growth Milan, 
gestito da Borsa Italiana. Le azioni hanno registrato un 
prezzo di apertura di 2,95 € chiudendo la seduta ad un 
prezzo di 2,70 €, in rialzo del 18,94% rispetto al prezzo di 
collocamento di 2,27 €, con una capitalizzazione della 
Società alla data di inizio delle negoziazioni pari a circa 
36 milioni di euro e un flottante pari al 18,6% del capita-
le sociale della società. Nella solo giornata di apertura, 
sono state scambiate sul mercato 511.000 azioni pari ad 
un controvalore di circa 1,4 milioni di euro. A oggi, la si-
tuazione dell’azionariato della società è così composta: il 
60,4% è detenuto da DM Holding s.r.l., il 30,2% dal merca-
to e il restante 9,4% da Value First SICAV.

UN PASSO IMPORTANTE 
PER UNA SOCIETÀ CHE 
VUOLE GUARDARE AL 

FUTURO CONTANDO SU 
UNA FORZA FINANZIARIA 

ADEGUATA AI PIANI DI 
ESPANSIONE, E UNA 

PROVA DI GRANDE 
FIDUCIA DA PARTE DEGLI 

INVESTITORI.

UNA IPO DI GRANDE
SODDISFAZIONE
/L’APPRODO IN BORSA
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LEADER NEI FATTI 
/I NUMERI DI INTRED

> 14.000 km 
di fibra ottica

> 180
dipendenti

> 52.600
utenti

29
anni di esperienza 

avanzata nel campo 
delle telecomunicazioni

> € 165MIL
di Capex a partire dalla 
fondazione dell’azienda
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Nel marzo 2021, Intred ottiene la vittoria del Bando Scuo-
le Connesse – Fase 1 indetto da Infratel Italia per con-
nettere più di 4.000 istituti scolastici in Lombardia: un 
importante riconoscimento della qualità della propria 
offerta tecnica e dei servizi correlati. 
Il Bando prevede interventi per connettere, con velocità 
simmetriche di almeno 1 Gbps, le sedi scolastiche di tut-
to il territorio italiano entro il 2024. 
Intred si è aggiudicata il Lotto 2 Lombardia e questa vit-
toria si è rivelata altamente strategica per accelerare l’e-
spansione della rete in fibra ottica nella regione, raggiun-
gendo una copertura diffusa in tutte le province in cui è 
presente almeno un istituto scolastico. 

UNA VITTORIA STRATEGICA PER LA 
CRESCITA FUTURA
/IL BANDO SCUOLE 1

CON LA VITTORIA DEL BANDO, INTRED PUNTA A RIDURRE IL 
DIVARIO DIGITALE E SOPRATTUTTO A GARANTIRE A TUTTE LE 
SCUOLE L’ACCESSO A UNA SERIE DI SERVIZI DIGITALI CHE PRESTO 
DIVENTERANNO LO STANDARD NEGLI ISTITUTI SCOLASTICI DI 
OGNI ORDINE E GRADO. 
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/IL BANDO SCUOLE 2

A giugno 2022, Intred vince anche il Bando Scuole Con-
nesse – Fase 2, indetto da Infratel Italia, per portare la 
connessione a più di 1.200 istituti scolastici in Lombardia, 
che erano stati inizialmente esclusi dal precedente Ban-
do: un altro successo che premia il know how e il metodo 
di lavoro dell’azienda. 
La connessione sarà fornita alle scuole per sei anni e i 
lavori dovranno essere completati entro 4 anni dall’ag-
giudicazione del Bando. 
Il Bando Scuole Connesse – Fase 2 rientra nel PNRR (Pia-
no Nazionale di Ripresa e Resilienza) e permetterà di raf-
forzare, grazie anche alla sinergia con i lavori effettuati 
per il Bando di Fase 1, la presenza di Intred in tutto il ter-
ritorio regionale.
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La qualità e l’efficacia dei propri servizi e prodotti, fonda-
ta su investimenti strategici opportuni e lungimiranti, è 
testimoniata da un fatturato in solida crescita. Le scelte 
strategiche intraprese per l’espansione territoriale della 
rete in fibra ottica, asset di vitale importanza, e gli inve-
stimenti nella rete wireless e in quella telefonica trovano 
riscontro nei risultati che confermano la validità del me-
todo di lavoro Intred: affidabilità dei propri collaborato-
ri e riscontro del mercato ai servizi erogati.

INTRED PROPONE 
SOLUZIONI DI 

TELECOMUNICAZIONE 
D’AVANGUARDIA, AD 

ALTO CONTENUTO 
TECNOLOGICO.

DA SEMPRE LA RICERCA DI PERSONALE È ORIENTATA SU 
RISORSE LAUREATE E SPECIALIZZATE NELLA PROPRIA AREA DI 
COMPETENZA. IL 60% DEI COLLABORATORI INTRED HA MENO DI 
40 ANNI D’ETÀ.

LA FORZA DELL’INNOVAZIONE
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Essere clienti Intred significa:

•	accedere alle più innovative tecnologie per le tele-
comunicazioni

•	utilizzare servizi di connettività con le migliori per-
formance sul mercato

•	essere certi di un ottimo rapporto qualità/prezzo 
•	avere la sicurezza e la tranquillità di un’assistenza 

tecnica puntuale e tempestiva 

La capacità di porsi come partner strategico in grado di 
offrire servizi di comunicazione sempre più performanti 
e completi ha permesso a Intred di ampliare il proprio 
portfolio clienti business in modo costante e di entrare 
con forza nel mercato residenziale.

ESSERE CLIENTI INTRED

LA COMPLETA PROPRIETÀ E GESTIONE DELLA RETE PORTA 
INDUBBI VANTAGGI NELLA QUALITÀ DEI SERVIZI OFFERTI 
E NELLE TEMPISTICHE D’INTERVENTO E MANUTENZIONE 
DELL’INFRASTRUTTURA.
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2014
420KM

2016
1.120KM

2018
1.950KM

2015
850KM

2017
1.500KM

Oggi garantiamo un’infrastruttura di rete altamente ridon-
data in termini geografici e in termini di apparati attivi im-
piegati. I nostri POP (point of presence) o punti di accesso 
alla rete sono raggiunti da fibra ottica con percorsi geografi-
ci diversificati. La struttura ad anello garantisce la continuità 
del servizio anche in caso di guasto su uno dei percorsi. Que-
sto ci consente di raggiungere performance di disponibilità 
della rete fino al 99,9%. Colleghiamo in fibra ottica diverse 
aziende e Pubbliche Amministrazioni della Lombardia.

LA NOSTRA RETE 
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2020
3.700KM

2021
7.300KM

2022
9.500KM

2024
13.500KM

2023
11.700KM

2025
> 14.000KM

   IN CRESCITA

2019
2.900KM

I VALORI FONDANTI DI INTRED SONO INNOVAZIONE, 
CONCRETEZZA, CORAGGIO E LUNGIMIRANZA. QUALITÀ CHE 
HANNO PERMESSO ALLA SOCIETÀ UNA CRESCITA COSTANTE E 
ORGANICA SIN DALLA SUA FONDAZIONE, CON BENEFICI REALI 
PER I PROPRI CLIENTI.

Dal 2010, con un investimento di più di 100 milioni di euro, 
Intred costruisce, sviluppa e potenzia la propria rete in fi-
bra ottica. L’infrastruttura oggi supporta circa 50.000 uten-
ti ma è già in grado di gestirne fino a 100.000. Grazie a que-
sta favorevole situazione è possibile proporre al mercato 
connettività in fibra ottica di nuova generazione a prezzi 
competitivi e a livelli qualitativi elevati.



2021 2022 2023 2024

2021 2022 2023 2024 2021 2022 2023 2024

2021 2022 2023 2024

EBITDA (€ MN) EBIT (€ MN)

NET PROFIT (€ MN)REVENUES (€ MN)

8,7

21,1%

28,6% 26,4% 25,1%43,0%

+10,3%

40,4
45,5

19,9

12,2

8,6

17,6

11,8

EBITDA 
MARGIN

EBIT 
MARGIN

42,8% 43,1%
44,6%

50,1
55,2

8,2
6,9

22,5 24

12,7 11,7
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Il valore delle vendite del 2024 è stato pari a € 55,2 milioni, 
con un incremento del 10,3% rispetto all’anno precedente, 
sostenuto principalmente dalle vendite di connessioni in 
fibra ottica (FTTH), in aumento del 11,5% rispetto al mede-
simo periodo dell’anno precedente. Diminuiscono i ricavi 
derivanti dalla Banda Larga (connettività basata su cavi in 
rame) dal momento che la società sta fortemente incenti-
vando i clienti a passare a connessioni in fibra ottica.
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SONDRIO

LECCO

BERGAMO

BRESCIA

COMO

MILANO

LODI

PAVIA
CREMONA MANTOVA

VARESE

MONZA

52,0%

2,1%

2,6%

1,3%
1,9%

3,0%

12,9%

0,8%

3,5%

1,7%

13,9%

0,7%

ALTRO

3,6%

/BREAKDOWN 
PER AREA
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CONNETTIVITÀ 
FISSA

SERVIZI 
CLOUD

TELEFONIA 
FISSA

CONNETTIVITÀ 
FWA

CONNETTIVITÀ
MOBILE

INTRED È UN’IMPRESA LOMBARDA, SNELLA, FLESSIBILE E BEN 
STRUTTURATA DAL PUNTO DI VISTA ORGANIZZATIVO, TECNICO 
E COMMERCIALE. QUESTE CARATTERISTICHE CONSENTONO 
ALL’AZIENDA DI COMPETERE AL PARI CON I PRINCIPALI 
OPERATORI NAZIONALI DEL SETTORE.

Con un’infrastruttura proprietaria, Intred ricerca conti-
nuamente soluzioni d’avanguardia affidabili, autorizzate 
dalle istituzioni governative italiane e certificate da au-
torevoli organi indipendenti internazionali.

PRODOTTI E SERVIZI
DELL’AZIENDA
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Intred ha sin da subito creduto nella tecnologia della Fibra 
Ottica, promuovendo investimenti infrastrutturali impor-
tanti per la rete proprietaria in Lombardia. 

•	Fibra Ottica (FTTH PTP, FTTH GPON e FTTC) La rete in 
fibra ottica di Intred assicura la più elevata velocità e ca-
pacità di trasmissione oggi disponibile, con massimi li-
velli di affidabilità e continuità di collegamento anche su 
lunghe distanze e con molti utenti per linea. 

•	FWA (FWA PTP e FWA PMP) Dove non arrivano con-
nessioni via cavo, Intred è in grado di supportare i clienti 
con altre tipologie di connessioni estremamente perfor-
manti come le Fixed Wireless Access. 

•	ADSL Per piccoli volumi di traffico, Intred fornisce con-
nessioni in rame professionali per soddisfare le esigenze 
di qualità e stabilità. 

•	4G Se il business necessita di connessioni di backup indi-
pendenti dalla rete cablata, una SIM è la soluzione ideale.

INTERNET

INTERNET PER IL TUO BUSINESS CHE NON PUÒ RINUNCIARE AI 
VANTAGGI DI UNA RETE STABILE, VELOCE E AFFIDABILE. 
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Intred è un operatore telefonico con licenza ministeriale 
ed ha una propria centrale telefonica interconnessa alla 
rete nazionale. Grazie a questo asset è in grado di fornire 
servizi di telefonia tradizionali ed evoluti su tutto il territo-
rio nazionale, quali ad esempio: WLR/ULL, VoIP, Fax via@ 
Mail, Cloud PBX (centralini virtuali) ed NNG, gestendo di-
rettamente proprie numerazioni e migrandole all’occor-
renza da altri operatori.

•	VOIP
•	WLR/ULL
•	NUMERO VERDE

TELEFONO

PER IL TUO BUSINESS SERVIZI DI TELEFONIA FISSA CON CHIAMATE 
ILLIMITATE GRATUITE PER SODDISFARE OGNI ESIGENZA E 
PERMETTERE A CIASCUNA IMPRESA DI GARANTIRE AI PROPRI 
CLIENTI UNA LINEA SEMPRE APERTA.
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DATA CENTER

Intred utilizza sette datacenter d’avanguardia in Lombar-
dia, tra cui due di proprietà, certificati ISO 27001 e ISO 9001 
e per la maggior parte classificati Tier IV, per fornire servizi 
di Hosting, Housing e servizi in Cloud. Queste strutture, 
costantemente aggiornate, consentono ai clienti Intred, 
tra le altre cose, di delocalizzare i propri server in modo 
sicuro, perché sono dotati di sistemi di alimentazione 
elettrica con elevati livelli di protezione, stabilizzazione e 
ridondanza, di avanzati impianti per il controllo della tem-
peratura e di sistemi antincendio evoluti. 

•	Hosting
•	Posta elettronica e PEC 
•	Domini 
•	Virtual Server
•	Colocation
•	Cloud SecureBox 
•	Cloud Backup 
•	Cloud PBX 

PER IL TUO BUSINESS CHE HA BISOGNO DI UNA INFRASTRUTTURA 
TECNOLOGICA COSTANTEMENTE AGGIORNATA E MANUTENUTA, 
SENZA DOVER SOSTENERE L’INVESTIMENTO NECESSARIO PER 
LA REALIZZAZIONE DI UNA INFRASTRUTTURA HARDWARE IN 
HOUSE E IL RISCHIO DI OBSOLESCENZA DELLA STESSA. INTRED 
METTE A DISPOSIZIONE DEL CLIENTE HARDWARE E SOFTWARE 
DISTRIBUITI “AS A SERVICE”.



INFORMAZIONI GENERALI SULL’IMPRESA

 INTRED S.P.A.

 VIA PIETRO TAMBURINI, 1 - 25136 BRESCIA (BS)

 CAP. SOC.: 10.037.696,00 I.V.

 P.IVA: 02018740981 

 C.F.: 11717020157 

 ATECO: 611000 

v WWW.INTRED.IT 
g INFO@INTRED.IT - AMMINISTRAZIONE@LEGAL.INTRED.IT 
M 1949

d
a

ti
 a

g
g

io
rn

a
ti

 a
 g

iu
g

n
o 

20
25



www.intred.it




